
“ 都说冰糖葫芦儿酸，酸里面它裹着甜，都说

冰糖葫芦儿甜， 可甜里面它透着那酸……” 小时

候， 只要远远望见有人举着扎满了糖葫芦的靶子

走过，就馋得口水直流，拿出零花钱买上一串，红

红的山楂果配上透亮薄脆的糖壳， 散发出的诱人

色泽，一口咬下去酸甜可口。 这两年，冰糖葫芦花

样百出，一种盒装的“ 迷你”版冰糖葫芦进入了各

大商场，相较于传统长长的一串冰糖葫芦，“ 迷你”

冰糖葫芦不仅做出来的成品漂亮， 口感上也是满

足了广大顾客的味蕾需求。

12

月

12

日， 记者在饶城万达商场三楼食品

专区看到，冰糖葫芦摊位前的顾客络绎不绝。店铺

摊位面积不大， 透明的玻璃柜台里除了传统的大

串冰糖葫芦外，还有各种各样的“ 迷你”冰糖葫芦。

由于生意火爆，摊主一边售卖一边制作，只见摊主

将水果清洗干净，用精致的小签子将它们串起来，

再裹上刚刚熬好的糖浆，一串串“ 迷你”冰糖葫芦

就这样“ 闪亮登场”。 摊主热情地介绍道：“ 山楂夹

心有糯米、核桃、黑芝麻，水果有草莓、青提、圣女

果等，一盒

5

串，可以随意搭配。”一旁正在购买的

市民许女士说：“ 这种糖葫芦挺火的， 好几家商场

都在卖，我特别喜欢糯米夹心的，山楂的酸爽配上

糖浆的清甜，又带着糯米自身的特色，吃起来令人

回味无穷。 ”

记者经过走访发现，“ 迷你” 冰糖葫芦一般以

2

到

3

颗山楂或水果组合为一串， 大部分商家都

会推荐“ 论盒购买”，规定一盒糖葫芦有几串，消费

者可以自行选择自己心仪的口味。 一盒“ 迷你”冰

糖葫芦一般有

5

串，价格

19

到

25

元不等，相较于

传统的冰糖葫芦，“ 迷你”冰糖葫芦身价涨了不少，

对此消费者褒贬不一。 刚刚为孩子购买了一盒冰

糖葫芦的郑女士告诉记者：“ 大串糖葫芦孩子吃不

了，小串可以一次品尝好几种口味，挺好的。 ”不

过，也有不少消费者对这种“ 迷你”冰糖葫芦的价

格提出质疑：“ 一串

2

颗水果，

5

串也就十来颗，

20

元还是有点儿贵了。 ”

随着消费品质的不断提

高，假发也变得更加舒适、美

观、个性化。 近日，记者在饶

城多家假发店走访了解到 ，

现在大多假发店都可以根据

顾客的需求，进行订制，打造

专属造型。“ 以前戴假发像戴

帽子一样，很不自然，一眼就

能看出来。 其实每个人的头

型和脸型都是不同的， 要让

假发产品更好与佩戴者形成

协调统一的美感， 就需要进

行专业的设计。 ”信州区江南

商贸城内的一家假发店老板

石先生向记者介绍，“ 我们会

先让顾客挑选好他想要的假

发， 然后根据他的需求进行

精致地修剪，甚至是染烫。 这

个过程等于是对假发造型的

二次创作， 让假发与佩戴者

的头面更加协调， 佩戴的效

果更加自然、美观。 ”

私人订制专属款成为消

费者更高的消费追求，这也促

使假发产品的配套服务升级。

石先生表示，只要在该店购买

的假发，后续免费清洗。“ 我们

会将假发送到原厂，专业的发

型师会根据每顶假发的样式，

进行不同的清洗处理。 ”石先

生建议， 每天佩戴的假发，每

2-3

个月就要清洗一次，消费

者自行清洗的时候，应尽量选

择去专业的假发店打理假发。
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头发被称为

我们的 “第二张

脸”，其对颜值的

影响是显而易见

的。近年来，随着

人们越来越注重

个人形象， 假发

已不单单是脱发

群体的专属 ，时

尚群体通过佩戴

假 发 来 追 赶 潮

流， 隔三差五地

变换发型已经成

了常事， 色彩丰

富、 造型多变的

假发已经成为一

种时尚单品。
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花了数百元将头发染黑，

可过不了几个月， 白发就又

生长出来了， 这是不少银发

族的烦恼。

12

月

13

日，在市中心广

场某家假发店中， 市民朱女

士正在选购适合自己的假

发。 朱女士虽年近花甲，但对

自己的颜值要求还是很高 ，

看着头顶越来越多的白发 ，

也只能是定期前往理发店染

发， 在她看来这样的染发频

率不仅花费不菲， 对头发和

身体健康也有一定的伤害 ，

因此想买顶假发来遮遮白

发。 记者在店内看到，有全头

套假发、 半头套假发和局部

假发片。 店员在一旁介绍道：

“ 这些是用真头发编织的，不

闷头皮，可以用好几年，平时

打理起来也很方便。 ”几番挑

选后，朱女士相中了一顶半头

套假发和一顶中长卷发，朱女

士说：“ 不同款式的假发可以

搭配不同的服装，买几顶换着

戴，一个发型就是一个心情。”

随着生活水平的提高 ，越

来越多老年人摆脱了古板严

肃的思想束缚，对新潮和时尚

敢于尝试。 该店员告诉记者：

“ 老年人戴的假发款式也从以

前单调的黑色和卷发，变成了

酒红色、栗子黄、大波浪等新

潮的发色和发式，一些当季新

款发型的假发产品，经常会成

为老年人热选的爆款。 ”

不同于老年群体消费者，

年轻消费者更多是通过良好

的形象管理，来找对象、找工

作，他们会选择购买假发发片

来充当头帘或者打造高颅顶

的效果。

饶城一家理发店内，就有

售一款挑染假发，这种挑染假

发有奶奶灰、西柚粉、亚麻金

等个性十足的颜色。 店员告

诉记者：“ 这种假发通常是用

于女生做造型的，我们还可以

根据顾客的头发长短进行修

剪，性价比非常高。 ”店员表

示，假发往耳朵后面一佩戴，

不经意之间露出来，整个人瞬

间就变得时尚起来了。

采访中，不少市民表示，

实体店中的假发虽然可以试

戴，但是价格会偏高些，所以

更倾向于网购假发。 记者在

线上平台搜索发现， 销售火

爆的除了挑染假发片， 还有

假马尾、假刘海、高颅顶假发

等等，商品好评里多是“ 外观

好看 ”“ 造型独特 ”“ 方便打

理”等，而买家秀大多是年轻

女性。 市民小莹今年

20

岁，

她特意网购了好几款假发发

片，有卷曲的大马尾，也有俏

皮可爱的丸子头。“ 头发的造

型可以根据当天的衣服进行

搭配。 ” 小莹说，“ 不去理发

店就能在家改变造型， 而且

网上购买的价格仅仅是实体

店的一半。 ”

银发族

爱上假发

近日，连续几轮的冷空

气造访饶城，气温已降至个

位数，市民寒冷体验逐步升

级，寒风凛冽却“ 吹热了”上

饶的冬日消费。

12

月

13

日，记者走访

饶城多家商场、 店铺了解

到，御寒产品迎来了销售旺

季，尤其是各式各样的帽子

占据冬季“ 暖经济” 的“

C

位”，吸引许多年轻人购买，

市民保暖上演“ 帽子秀”，成

为寒冬里的一道独特风景。

记者在广信区吾悦广

场一家饰品店售卖帽子的

区域看到， 挑选的顾客众

多。 销售经理告诉记者，

10

月初店里就开始大量上新

帽子、围巾、手套等御寒商

品了， 现在正是热销的时

候。 尤其是最近几天大降

温，周末来买帽子的顾客比

上周多了不少，“ 这些帽子

都是昨天新到的款式，还没

来得及拆封、 打上标签，就

已经被很多顾客买走了。目

前，这些御寒的商品根本不

愁卖，除了帽子畅销，像收

银台前边的暖水袋、暖贴卖

得也很好， 有很多年轻的

‘ 上班族’特意来购买。”“ 帽

子是冬天搭配衣服不可或

缺的时尚单品， 不仅能御

寒，还能帮助衣服增加时尚

度 ，是‘ 时髦精 ’的不二之

选。 ”正在挑选帽子的陈女

士开心地说。

信州区万达广场的一

家时尚用品店内挂满各种

样式的防寒商品，其中一个

帽子展台上，有可爱的毛绒

帽、 简单时尚的毛线帽、美

观易携带的贝雷帽等，令人

目不暇接， 不管是儿童、年

轻人还是老年人，都能找到

一款适合自己的帽子。一位

顾客边试帽子边说，这款冬

天戴的帽子时尚与经典并

存，完美地保护头部免受寒

冷，材质十分保暖舒适。 店

长告诉记者：“ 大雪节气过

后，天气越来越冷，我们店

提前准备了帽子、 围巾、手

套三件套防寒套装，仅一个

周末就可卖出

100

多套。后

期我们还会根据销售情况

及时补货，满足顾客的购买

需求。 ”

“

3

、

2

、

1

，我们上链接。”

“ 点关注主播， 领右上角红

包，直播间下单，无门槛使

用。 ”“ 到手只要

199

元，今

天最后十分钟特价，机不可

失，时不再来。”……随着移

动互联网的迅速发展，直播

行业日渐兴起，点开手机各

大购物平台，带货主播声情

并茂的解说，让消费者纷纷

“ 激情”下单。

晚上

8

点 ， 市民戴女

士捧着手机， 两眼紧盯屏

幕，进入“ 备战”状态。“ 今

晚直播， 我给到你们的最

低价

79.9

元，只有

600

份，

抢完就没有。 各位女孩，准

备好了吗？ ”屏幕里主播话

音刚落， 戴女士就快速点

击手机屏幕，“ 叮”一声，戴

女士完成了她这个月在线

上购物的第

22

单 ， 化妆

品、生活用品、儿童用品她

都在直播间里买。“ 没事就

点开直播间看看有啥好东

西， 家里的东西都在线上

买的。 ”在戴女士看来，直

播购物能够让她在任何时

间、 任何地点都能够购买

商品，非常方便和快捷。 而

且直播间里的各种优惠活

动和折扣，很是吸引人。

如今 ， 直播购物不再

是年轻人的天下， 已经退

了休的曹阿姨也是直播购

物的忠实“ 粉丝 ”，整天没

事就捧着手机看直播 ，偶

尔还会向主播提问， 了解

产品的详细信息。 曹阿姨

迷上直播购物，要从去年

4

月说起， 当天她在某购物

平台刚刚下单了一台智能

电饭煲， 就刷到了正在讲

解智能电饭煲的直播间 ，

她一看， 直播间里买智能

电饭煲优惠

80

元，还送一

套碗具，自那时起，她就经

常“ 光顾”直播间了。“ 直播

平台会根据我下单的产品

来判断我的喜好，然后针对

性地给我推送，我每次看了

就忍不住买。 ”曹阿姨指着

一箱刚买回来的番茄罐头

告诉记者：“ 我买的这种番

茄罐头食用很方便，不添加

任何防腐剂， 可以用来煮

面、炒菜、打汤。 ”曹阿姨的

购物车里不仅有食品和厨

具， 还有餐厅套餐优惠券，

“ 我买了一张小黄牛火锅

券，原价

300

多元的四人餐

现在只要

158

元，计划着明

天一家人出去吃。 ”

那么直播购物买回来

的商品质量如何？“ 之前在

直播间买了些车厘子，挺新

鲜的， 吃起来酸酸甜甜，口

感不错，但就是个头没有直

播间看到的大。 ”曹阿姨坦

言，拿到手后发现虽然并没

有主播说得那么完美，但因

为单价不高、 质量还过得

去，也就不会退货。 但曹阿

姨表示，由于直播平台的门

槛不高， 商品质量参差不

齐，她希望相关部门能积极

完善相关法律法规和管理

办法，保障消费者权益。
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直播购物令人“上头” 你会买吗？

本报记者 黄珠慧子

市民保暖上演“帽子秀”
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